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Annotatsiya: Bu moliyaviy majburiyat bo'lib, unda bir tomon (qarz beruvchi)
ikkinchi shaxsga (qarz oluvchiga) foizlar bilan to'lash shartlarida ma'lum miqdorda pul
yoki boshga resurs beradi. Kreditning asosiy maqgsadi qarz oluvchiga o'z maqgsadlariga
erishish uchun pul mablag'lari yoki resurslardan vaqtincha foydalanish imkoniyatini
berishdir, xoh u tovarlarni sotib olish, to'lov xizmatlari, investitsiyalar yoki boshqga
ehtiyojlar, keyinchalik to'lash va foizlarni to'lash sharti bilan.
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AHHoOTauMsi: OT0 (UHAHCOBOE O0053aTEILCTBO, MPU KOTOPOM OJHA CTOpPOHA
(kpeouTop) mepemaeT APYromMy Jully (3a€MIIUKY) OINPEIEICHHYI0 CyMMY JIEHET WIH
WHOW pecypc Ha YCIOBUSAX OIUIaThl ¢ mporeHTamMu. OCHOBHAs IIeNlb KpeauTa —
MIPEIOCTABUTH 3aEMIUKY BO3MOKHOCTh BPEMEHHO HCIIOIh30BaTh JICHEKHBIE CPEICTBA
WM PECYPCHI IS TIOCTHUKEHUSI CBOUX I1eJieH, Oy/Ib TO MOKYIIKa TOBapOB, OIjlaTa yCIyT,
WHBECTUIIMH WU APYTHE HYXIBI, C YCIOBUEM ITOCIECIYIONIETO MOTAMICHNS U BBITIIATHI
JI07ITa. MHTEpEC.

KiroueBble ¢JI0Ba: KPEAHT, pecypc, TOBAp, MPOICHT, MHBECTHUIIMH, TOTPEOHOCTD.

Abstract: It is a financial obligation in which one party (lender) gives another
person (borrower) a certain amount of money or other resource on terms of payment
with interest. The main purpose of the loan is to provide the borrower with the
opportunity to temporarily use funds or resources to achieve their goals, whether it is
the purchase of goods, payment services, investments or other needs, with the condition
of later repayment and payment of interest.
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Kirish. "Kredit" atamasi tovar ssudasi (narsalarni ssuda berish), tijorat krediti
(avans, avans to'lovi, tovar, ish uchun to'lovni kechiktirish yoki bo'lib-bo'lib to'lash
shaklida pul yoki narsalarni garzga berish) uchun ishlatiladigan xizmatlar, byudjet

ssudasi (yuridik shaxslarga byudjet mablag'larini qaytariladigan va qoplanadigan asosda
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tagdim etish) va soliq imtiyozlari (daromad solig't yoki boshqga soligning bir gismini
to'lashni kechiktirish).

Ushbu atama ikki tomondan ko'rib chiqilishi mumkin: bir tomondan, kreditning
o'zini ikki darajada tushunish taklif etiladi - ma'lum maqsad uchun bank tomonidan
ajratilgan ma'lum pul miqdori va moliyaviy imkoniyatlarni qondirishning ma'lum bir
texnologiyasi. garz oluvchi tomonidan e'lon qilingan ehtiyojlar, boshga tomondan,
ushbu texnologiya va undan foydalanish natijalari o'rtasida farqlash taklif etiladi;

Metodlar. Bank kreditlari faol va passivga bo'linadi. Birinchi holda, bank kredit
beradi, ya'ni. kreditor vazifasini bajaradi, ikkinchisida u qarz oladi, ya'ni. qarz oluvchi
hisoblanadi. Bank vaziyatga qarab faol yoki passiv funktsiyani bajaradigan boshqga
banklar (boshqa kredit tashkilotlari), shu jumladan markaziy bank bilan kredit
munosabatlariga kirishishi (qarz olishi yoki berishi) mumkin. Bu holatda biz banklararo
kreditlash bilan shug'ullanamiz. Boshqa barcha korxonalar, tashkilotlar, muassasalar va
Jismoniy shaxslarga (igtisodiyotning nomoliyaviy sektori) kelsak, bankning ular bilan
kredit munosabatlari boshqacha xususiyatga ega - bu erda bank deyarli har doim kredit
beruvchi tomon hisoblanadi. Keyinchalik, aynigsa, faol bank kreditlari haqida
gapiramiz.

Kreditning tasnifi, aniqroq aytganda, tijorat banklari tomonidan o‘z mijozlariga
(ham yuridik, ham jismoniy shaxslarga) ko‘rsatilayotgan asosiy kredit xizmatlarini
quyidagi tasnif sifatida ko‘rsatish mumkin.

1. Qarzning iqtisodiy maqsadiga ko'ra.

1.1. Tegishli (magsadli):

I. to‘lov (aniq tijorat bitimini amalga oshirish yoki vaqtinchalik ehtiyojni
qgondirish uchun):

— mijoz kontragentlarining hisob-kitob (to‘lov) hujjatlarini to‘lash;

- gimmatli qog'ozlarni sotib olish uchun;

- avans to'lovlari uchun;

- byudjetlarga to'lovlar uchun;

- ish haqi uchun (qarz oluvchining kredit hisobvarag'idan chek orqali pul berish);

- boshqa.
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II. ishlab chiqarish xarajatlarini moliyalashtirish uchun, ya'ni. ustida:

— tovar-moddiy zaxiralar zaxiralarini shakllantirish;

— joriy ishlab chiqarish xarajatlarini moliyalashtirish;

— investitsiya xarajatlarini, shu jumladan lizing uchun kreditlarni moliyalashtirish
va boshqalar. operatsiyalar (oraliq);

ITI. veksellarni hisobga olish (sotib olish), shu jumladan repo operatsiyalari (qayta
sotish majburiyati bilan sotib olish);

IV. iste'mol kreditlari (jismoniy shaxslar).

1.2. Bog'ligsiz (aniq magsadni ko'rsatmasdan).

2. Qarz berish shakliga ko'ra.

2.1. Naqd pulsiz shaklda:

I. naqd pulsiz pul mablag'larini qarz oluvchining tegishli hisob raqamiga kiritish,
shu jumladan. ilgari berilgan kreditni qayta tuzish va yangisini taqgdim etish;

II. bank veksellaridan foydalangan holda kredit berish;

II1. aralash shaklda (oldingi 2 variantning kombinatsiyasi).

2.2. Naqd pulda (odatda jismoniy shaxslarga)

3. Kredit berish texnikasiga ko'ra.

3.1. Bir so'm.

3.2. Overdraft bilan (mijozga o'z kontragentlarining tovarlari, ishlari va xizmatlari
uchun joriy hisobvarag'idan uning hisobvarag'iga kredit tushumlari hajmidan ortiq
miqdorda to'lash huquqini beruvchi kreditlash sxemasi, ya'ni ushbu hisobvaraqda debet
qoldig'i bo'lishi. , maksimal ruxsat etilgan miqgdori va muddati bank va mijoz o'rtasidagi
kredit shartnomasida qisqa muddatli, uzaytirilgan, mavsumiy overdraft turlari mavjud);

3.3. Kredit liniyasi shaklida:

— oddiy (aylanmaydigan) kredit liniyasi;

— aylanma (qayta tiklanadigan) kredit liniyasi, shu jumladan:

— chaqiruv bo'yicha (talab bo'yicha) kredit liniyasi;

— joriy kredit liniyasi;

Chagqiruv kredit liniyasi - bu kreditlash kelishilgan miqdor chegarasida (masalan,

qarz oluvchining bankka garovga qo'yilgan veksellarning qiymati bilan belgilanadigan)
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va kelishilgan vaqt ichida amalga oshiriladigan sxema. Ilgari olingan kreditlarni to'lash
usuli, limit doimiy va avtomatik ravishda (qo'shimcha shartnoma tuzmasdan) tiklanishi
mumkin.

Natijalar va muhokamalar. Shartnoma kredit liniyasi qarz oluvchining joriy
ishlab chiqarish ehtiyojlarini (kelishilgan miqdorlar chegarasida va shartnomaning
belgilangan muddati doirasida) kreditlashni 0'z ichiga oladi, bunda kreditlar uzluksiz va
avtomatik ravishda beriladi va to'lanadi, bu yagona joriy hisobda aks ettiriladi. kredit va
joriy hisobvaraqlarning xususiyatlari (uning debet balansida garz oluvchining bank
oldidagi qarzi miqdori, kreditda - qarz oluvchining mavjud mablag'lari mavjudligi);
chegara har safar tiklanadi. Shartnoma bo'yicha kredit qarz oluvchiga har ganday
tushumni hisob ragamiga o'tkazish orqali to'lanadi.

3.4. Birlashtirilgan variantlar.

4. Qarz berish usuli bilan

4.1. Jismoniy shaxs (qarz oluvchiga bitta bank tomonidan beriladi).

4.2. Sindikatsiyalangan.

5. Kreditni gaytarish muddati va texnikasi

5.1. Muddat oxirida bir bo'lib to'lanishi mumkin.

5.2. Muntazam vaqt oralig'ida teng qismlarda to'lanishi mumkin (bu variant,
keyingi kabi, aniq sanalar va miqdorlarni ko'rsatgan holda, asosiy garz va foizlarni
to'lash jadvalini kelishishni o'z ichiga oladi). Aslida, bu oddiy kredit deb ataladigan
(teng oylik to'lovlar bilan).

5.3. Turli vaqt oralig'ida teng bo'lmagan qgismlarda to'lanishi mumkin:

— murakkab kredit (muddat oxirida kredit summasining 20% dan 50% gacha
to‘lash bilan);

— progressiv ssuda (qarz shartnomasining amal qilish muddati tugashi bilan
to‘lovlar bosqichma-bosqich oshib boradi);

— mavsumiy ssuda (mavsumiy ishlab chigarish uchun kredit, fagat daromadning
maksimal miqdori tushadigan oylarda to'lash bilan).

Xulosa. Alohida-alohida, banklarning o'z mijozlariga kredit berish bo'yicha

kafolat operatsiyalarini, shuningdek, kreditlash masalalari bo'yicha maslahat
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xizmatlarini ajratib ko'rsatishimiz mumkin. Kreditlarni ma'lum guruhlar va turlarga

ajratish uchun boshqa mezonlar qo'llanilishi mumkin.
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